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Resumen: articulo de prensa firmado por Philippe Malterre, publicado en Franchise Magazine (marzo de
1996), dedicado al desarrollo de McDonald's en Francia y a su modelo de franquicia.

Lo esencial

El articulo presenta McDonald's como una marca cuyas previsiones de desarrollo se quedan por debajo
de los resultados reales. Indica, para el ejercicio transcurrido:

e 78 nuevos restaurantes abiertos en Francia, 32 de ellos en franquicia, y 3.900 empleos creados;

o 431 puntos de venta en total, una parte de ellos en filiales, y 202 franquiciados;

e un volumen de negocios de la red de 6.700 millones de francos en 1995, con un aumento de
alrededor del 17 %;

 una superficie media de unos 350 m? por punto de venta y un volumen de negocios medio del orden
de 14 MF por unidad.

Subraya la estabilidad de los precios desde hace tres anos pese a la subida del IVA, el enriquecimiento
de la carta, la multiplicacién de las colaboraciones y la ambicion de implantarse en las ciudades
medianas y en los centros urbanos. Anuncia que Denis Hennequin asume la presidencia del sindicato de
la comida rapida (SNARR) y sefala, pese a un contrato de franquicia descrito como «draconiano», de
veinte anos de duracién, en el que el franquiciado no es propietario ni del inmueble ni del fondo de
comercio, una gran afluencia de candidatos.

Alcance

Elemento de contexto: este documento de prensa, contemporaneo del litigio, ilustra el modelo
econdémico y las condiciones contractuales de la franquicia McDonald's que Bernard Collorafi impugna
en su proceso.

Ficha elaborada automaticamente a partir de la transcripcion del documento.

Fuente: bernardcollorafi.org/es/documentos/articulo-franchise-magazine-mcdonalds-contrato-20-anos-1996/ — Expediente documental
del proceso Bernard Collorafi c. McDonald's France (Antibes, 1987-2002). El escaneo original es el que da fe.



